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Il supereuro
LE RICADUTE SULL’ECONOMIA

Fomas (componentistica): il cambio ci penalizza
verso la concorrenza americana e asiatica

Omera (beni strumentali): non € possibile
che il dollaro decida sempre la rotta

Luca Orlando
MILANO

«Cosa facciamo? Cerchla-
mo di non far scendere troppo i
volumi, certo & da quattro anni
chelimiamo i prezzi e riduciamo
i margini, le nostre armi sono
sempre pill spuntatey. A Jacopo
Guzzoni il rafforzamento
dell’euro non fa per nulla piace-
re e guardando al business della
suaaziendanon cisipudaspetta-
re altro. Per Fomas, multinazio-
nalelecchese dellacomponenti-
stica da 360 milioni di fatturato,
I'export arriva al 9o% dei ricavi
e in gran parte ¢ legato all’area
del dollaro, svalutato in pochi
mesi di oltre il 10%. «Quando lo
scorso luglio eravamo a quota
‘1,20 - aggiunge Guzzoni, ammi-
nistratore delegato di Fomas - si
iniziavaa vedere negli Stati Uni-
ti un recupero di competitivita,
unfeeling che avevamo perso da
tempo. Anni fa, di fronte allacre-
scita dell’euro potevamo alzare
le spalle perché la concorrenza
era soprattutto europea, oggiin-
vece combattiamo con america-
ni e giapponesi ed & chiaro che
questolivello di cambio ci pena-
lizza». Il gigantesco rotore da 25
tonnellate che Fomas sta termi-
nando per General Electric ciri-
cordain concreto che cosasigni-
fichi essere competitivi. Lacom-
messa vale per Fazienda milioni
di euro ma, fatto ancora pit1 im-
portante, generaun ampioindot-
toperlelavorazionidellamecca-
nica, con i 330 fornitori locali di
Fomas che guardano con ap-
\ prensione alla possibilitd che
l'azienda inconiri difficoltd
nell'aggiudicarsinuove gare.
«Non possiamo sempreresta-
re aguardare —-commenta Massi-
mo Carboniero, imprendiiore
deibenistrumentaliconlavicen-
tina Omera -, non & possibile
che il dollaro decida la rotta e
I'euro si adegui sempre, cosi in
Europa saremo sempre penaliz-
zatiy. Il danno, per la Omera, &
nei beni strumentali "standard",

le macchine pili semplici, quelle
in cui il prezzo & la variabile de-
terminante per vincere o perde-
Ie una commessa, mentre nei
prodotti customizzati per ora
non cisono difficolta. «Per alcu-
ne linee sono costretto a fare
sconti maggiori - spiega Carbo-
niero - altrimenti avrei difficol-
taavendere. Condividolarecen-
te affermazione di Draghi, mi pa-
reimportante che la Bee ricono-
scaidanni alla crescitaderivanti
dallarivalutazione dell’euro».

E proprio nei beni strumenta-
li, dove 'export & in media pari
all'80% delle vendite con picchi
che sfiorano il 100%, il dollaro &
un osservato speciale, dove ogni
oscillazione & seguita con gran-
de apprensione dagli imprendi-
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"Dove le esportazioni contano

per '80% delle vendite,
anche lievi oscillazioni

del prezzo possono decidere
le sorti di un’azienda

tori. «Nel settore del packaging -
conferma il presidente di Ucima
Giuseppe Lesce - per alcune
aree i concorrenti sono europei,
in particolare tedeschi, € questo

. significa che stiamo tutti sulla

stessabarca. In altri comparti in-
vece sicompete congruppistatu-
nitensi o asiatici ed & chiaro che
inquesto caso ogni aumento del-
la moneta unica si traduce diret-
tamente in minore competitivita
perlenostre aziende. La posizio-
ne della Bece? Credo che ormai
sia arrivato il momento di agire,
unintervento cheriducesseil tas-
so di cambio sarebbe quanto mai
auspicabile.

Situazione "protetta" anche
per Pomini Tenova, 95 milioni di
ricavi pellimpiantistica indu-
striale. «Per noi — spiega il diret-
tore generale Mauro Medici - la
fortuna & avere come concorren-

tii tedeschi, quindi mangiamo lo
stesso pane. Certo, per chi com-
pete con americani e giapponesi
laferita & profonday.

Per chiha costi in euro e ricavi
in dollarii problemisonorilevan-
tima esistono situazioni partico-
lari in cui l'effetto netto & quam
neutro. Eil caso dell’azienda pie-
montese Lma, attiva nella com-
ponentistica legata all’aerospa-
zio, con una commessa impor-
tante negli F35 di Lockheed Mar-
tin. «Compriamo da loro i com-
ponenti - spiega l’unprendntore

- Giuseppe Boscolo ~ € poi riven-

diamole lavorazioni in Italia, per
I'assemblaggio della struttura
alare nel sito di Cameri». Per
I'azienda, che ha una quota di
export pari al 20% 'ideale & ave-
reundollarostabile perché il pro-
blema di fondo non é tanto il suo
livello assoluto quanto la volatili-
ta. «La stabilita & un valore nel
cambio e anche nella politica -
aggiunge Boscolo - vedremo co-
sadecideranno sugli F3s, per noi
il lavoro & su un orizzonte di 30
anni, abbiamo pianificato grandi
investimenti e a regime assume-
remo almeno 30-40 persone».
Scenario decisamente diver-
so invece per la friulana Pilosio,
attiva nelle attrezzature provvi-
sorie dei cantieri, in particolare
ponteggi e casseforme. Per
l'azienda, 200 addetti e 40 milio-
ni di ricavi lo scorso anno,
I'exportvaleil70% deiricavied &
interamenterealizzato al di fuori
dell’Europa. «L’andamento del
dollaro mi preoccupa molto -
spiega I'ad della societd Dario
Roustayan - perché vedo a ri-

schio i margini delle commesse

future. Tenga conto che nel2009
I'export per noi valevai,5 milioni
mentre oggi € arrivato a 30, tutta
la nostra crescita si & realizzata
fuori dai confini italiani e con

-questi livelli di cambio io sono

chiaramente meno competitivo
rispetto aconcorrenti statuniten-
si oppure canadesi».
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«Costretti a fare pit1 sconti»

Lei 1mprese 1tahane dell’export rlducono i margini per resistere con la valuta forte

‘Dovevailmade in Italy

Quota sul totale dell’export italiano nel 2012
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DalPaltro dollaro e yen
che continuano a cedere
terreno. Gli ostacoli allaripresa
dellanostra economia si
moltiplicano e labattaglia tra
valute rischia diinaridire
l'unicareale fonte salvificaper
Tattivita produttiva nazionale:
levendite extra-Ue. Trapochi
giorniidati definitivisulle
esportazioniitaliane
certificheranno ladoppia
velocita del 2012, daun lato
un’Europa affaticata e frenata
dalle politiche di austerit3,
dall’altro i mercati pitt remoti
ancoratonicie bendispostiad
acquistare merciitaliane. 11
bilancio zo12 per ilnostro
exportin Europasichiudera
quasi certamente conil segno
meno, al massimo conuna
crescitadi qualche decimale.
Altrove invece losviluppo, gia
certificato dall’Istat, & stata pit
robusto, in media del 9,296 con
picchi doppi in alcune aree
determinanti come gli Stati
Uniti. A luglio il cambio
euro-dollaro erasceso aguota
1,20, facendo oggi dire a
un’imprenditore della
meccanicadiaverritrovatoun
"feeling” conla competitivita
che nonvedevadatempo.
Situazione gia oggiben diversa
conil cambio a1,35,ma
destinataapeggiorare
ulteriormente se sidovesse
tornare ai livelli di inizio 2008,
conl’euro ampiamente al sopra
di1,50 dollari. Grazie alle
vendite extra-Ue e al ridotto
livello di importazionila nostra
bilanciacommercialeha -
chiuso’anno conunsaldo

" attivo, offrendo 'unico

contributo positivo al Pil
italiano inun annoin cuisono
crollaticonsumie
investimenti. Se I'obiettivo &
trovare il modo per alimentare
questafiammella dicrescitail
tasso di cambio & senza dubbio
nno dei parametri
dell’equazione.

Arendere ardualasoluzione
& tuttavial'ampia "platea" dei
pretendentiallo sviluppo.
L’export & determinante non
solo per'Europa maanche per
Stati Uniti e Giappone, dunque
unasvalutazione dell’euro non
éunicamente legataad un
interventounilaterale della
Bce. Che asuavoltadelrestosi
trovanellanoninvidiabile
situazione di dover
contemperare esigenze
diverse, evidenziate pochi
giorni fadaunostudio di
Deutsche Bank. La conclusione
degli analisti & che dal punto di
vistacompetitivoItaliae
Franciapossono sopportareal -
massimo live]li dicambio
rispettivamente di1,16 e1,24
rispetto al dollaro, mentrela
piltrobusta Germania € in
grado ditollerarerialzifinoa
quota1,54. Cosi, lascorsa
settimana Draghi ha dovuto
prendere unaposizione
interlocutoria, daunlato
offrendo sponda alle richieste
diHollande, indicando che un
eccessivolivello di cambio puo
ostacolare la crescita, dall’altro
evitando di"spaventare" la
Merkel, escludendo ogni
ipotesidisvalutazione della
moneta unica, «che sitrova
vicina allamedia dilungo
periodo». Certo, perla Merkel
oggic’é unproblemainpitiese
le aziende italiane non "girano"
anche gli acquisti di prodotti
tedeschisiriducono, conun
calo di 6,3 miliarditragennaioe
novembre. Quasiunagoccia
all'internodellamacchinada
guerradell’export diBerlino,
capacediarrivare a1.097
miliardi conun surplus diquasi
190, masenonaltroserviraa
fornireun piccolo incentivoin
piunel tentativo di trovare una
posizione comune sui cambi.
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